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TEXT: SONJA MESSNER UND CHRISTOPH HAUZENBERGER

er hitte das gedacht? Nachdem die Bau-

branche das erste Corona-Jahr mit nur

kleinen Schrammen iiberstanden hat,
prognostizierten viele den groflen Auftragseinbruch
ab 2021. Dieser scheint aktuell jedoch in weiter Ferne
— im Gegenteil, die Baubranche brummt, auch der
Investitionsprimie sei Dank. Und auch die Ausfiih-
renden sind weiterhin gut ausgelastet. Zum Teil miis-
sen auch schon wieder Auftrige abgelehnt werden,
wie man von einigen Seiten hort. Was zu gut klingt,
um wahr zu sein, ist es auch. Denn nun kénnten
andere, aus der Krise resultierende Effekte die Bran-
che hart treffen. Rohstoffpreise gehen seit Wochen

Erwarten Sie angesichts der aktuellen Situation
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Wie lange dauert’s, und wie teuer wird's? ‘

Preise fiir Rohstoffe auf Rekordniveau, Verfligbarkeit von Material teilweise nicht vorhanden -
Die Baubranche kampft trotz guter Auftragslage um jeden Baufortschritt.

durch die Decke, es kommt zu Lieferengpissen bei
Materialien, und dort, wo geliefert werden kdnnte,
fehlen teilweise die Mdglichkeiten.

Wenn es nur eine Sache wire

Gleich mehrere Warengruppen sind derzeit von
drastischen Preiserhdhungen betroffen. Die
Griinde dafiir sind vielschichtig. Der Wirtschafts-
aufschwung in China und ein Mangel an Fracht-
containern, Corona-bedingte Produktionsengpdsse,
Produktions- und Lieferausfdlle durch den hefti-
gen Wintereinbruch in den USA, die iibliche saiso-
nale Steigerung der Nachfrage und auch die ankur-
belnden Effekte der Investitionspramie machen sich
bemerkbar. ,Aktuell ist es eine ungliickliche Ver-
kettung der Umstinde. Jedes Element fiir sich allein
hitten wir wahrscheinlich gar nicht bemerkt”, be-
statigt auch Stefan Graf, CEO des Bauunternehmens
Leyrer + Graf. Doch so trifft es produktiibergreifend
fast alle Hersteller und damit auch die Verarbeiter
der Baubranche gleichermafien.

Stahlharter Preistreiber

Den Anfang in Sachen Preisexplosion machte Stahl.
So lag beispielsweise der Groflhandelspreisindex
von Eisen und Stahl laut Statistik Austria im Madrz
um 30,9 Prozent iiber dem Durchschnittspreis von
2020. Daraus ergaben sich wiederum Preissteigerun-
gen fiir Betonstahl um mindestens 35 bis 40 Prozent
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allein im ersten Quartal 2021. Im Gesprdch mit un-
serem Schwestermagazin ,Metall“ berichtet Metall-
technik-Bundesinnungsmeister Harald Schinnerl so-
gar von Preiserhdhungen um bis zu 80 Prozent. Auch
die Verfiigbarkeit sei momentan katastrophal: ,Die
Lieferzeiten verdoppeln oder verdreifachen sich®, so
Schinnerl. Weil sich grofie, liquide Firmen mit Stahl
eindeckten, verknappe sich das Angebot zusdtzlich
und die Preise wiirden weiter in die HOhe getrieben.
Diese Steigerungen resultieren einerseits daraus,
dass China vom Stahlexporteur zum -importeur
wurde, sowie aus der Knappheit an Schrott, der einen
wesentlichen Bestandteil von neu erzeugtem oder
recyceltem Stahl darstellt.

Fiir Arno Sorger, Prisident des Osterreichischen
Stahlbauverbands, ist das Argument des gestie-
genen Schrottpreises aber nur ein Teil der Wahrheit:
sIch glaube, dass es auch mit preispolitischen Mafi-
nahmen, um nicht zu sagen, mit Spekulation am
Markt zu tun hat.“ Hinzu kommt eine erhghte Nach-
frage, mit der teilweise nicht gerechnet wurde, die
die Preise nochmals antreibt.

Quer durch die Warengruppen

Ahnliche Preisentwicklungen lassen sich auch bei an-
deren Rohstoffen beobachten. Egal ob Epoxidharze,
Polyurethanrohstoffe, PVC, Polystyrol, Weichmacher,
Silikone, Dispersionen, Bitumen und erddlbasierte
Dimmstoffe, Glas, Holz, Verpackungsmaterial und
Paletten — die Einkaufspreise steigen stetig an. Fiir
manche Produktgruppen beklagen Hersteller sogar
Mehrkosten von 250 Prozent gegeniiber dem Vorjahr.

Ein Bereich, der das volle Ausmafl zu spliren
bekommt, ist die Baumaschinenproduktion. ,Die
aktuelle Rohstoffsituation trifft uns hart und hat
negative Auswirkungen auf unser Geschift®, stellt
Alexander Greschner, CSO der Wacker Neuson Group,
fest. Dabei gehe es um viele Komponenten entlang
der Baumaschinenproduktion, vom Stahl bis hin zu
Kunststoffgranulat, die benétigt werden und aktuell
starken Preissteigerungen unterliegen. ,Ein weiteres
Problem stellt der Mangel an Schiffcontainern dar”,
beschreibt Greschner die Lage. ,Die Preise haben sich
in den letzten Monaten verdreifacht, wenn man denn
iiberhaupt geniigend bekommt.” Eine Situation, mit
der der Baumaschinenhersteller nicht allein ist.

Wenn Ausweichen eine Losung ist

Schwer getroffen hat es auch die Bauchemieher-
steller. Reihenweise werden in den letzten Wochen
Preiserhéhungen wverlautbart. Michael Jernei,
R&D-Manager bei Sika Osterreich, berichtet: ,Die

; , .

BAUZEITUNG 07 2021

Preisspirale dreht sich bei vielen Rohstoffen der-
zeit sehr stark nach oben. Bei Epoxidharzen liegen
die Preissteigerungen bei deutlich iber 50 Prozent.
Fiir alle anderen Rohstoffe im deutlich zweistelligen
Bereich.” Unmittelbar kénne man die Steigerungen
nicht in vollem Umfang weitergegeben, und diese
beeinflussen das eigene Ergebnis deutlich.

Doch es ist nicht alles allein eine Frage des Preises.
»Noch dramatischer als die Preissteigerungen ist
jedoch die Verfiigbarkeit bei Epoxidharzen®, so Jernei
weiter. ,Wir kénnen teilweise den Bedarf nicht
vollumfinglich decken und miissen auf alternative
Technologien wie Polyurethane oder Methacrylate
ausweichen.” Eine Option, die nicht alle Hersteller in
der Branche haben.

Bestellungsvolumen verdoppelt

Schwer zu schaffen macht die Rohstoffpreisent-
wicklung auch vielen Diammstoffherstellern. Der

L. INFO

Wer tragt Preissteigerungen in der Bauausfiihrung?

Da die Materialpreissteigerungen in einem unerwarteten Ausmal auftraten,
wurden sie von den ausfiihrenden Unternehmen bisher kaum in den
Angebotspreisen berlcksichtigt.

Festpreise

Bei kleineren Bauprojekten (z. B. Einfamilienhausbau) werden in der Regel
Festpreisvertrage abgeschlossen, bei denen keine nachtragliche Anpassung
der angebotenen Preise vorgesehen ist. Dementsprechend drohen hier
erhebliche Fehlvergiitungen.

Veranderliche Preise

Bei langerfristigen Bauvertragen (zum Beispiel bei groRen Infrastrukturprojek-
ten), fur die verdnderliche Preise vereinbart wurden, ist eine Vergiitung auf
Basis der jeweils aktuellen Preissituation festgelegt. Sofern ein geeigneter
Index zugrunde liegt, sollte eine Vergltung der entstehenden Mehrkosten
gewdhrleistet sein. Insbesondere fiir jene Leistungsbestandteile mit preis-
sensiblen Kostenanteilen, die einer (meist weltmarktabhangigen) volatilen
Preisentwicklung unterliegen, fihrt die Vereinbarung einer geeigneten Preis-
gleitung zu einer fairen Risikoteilung zwischen Auftraggeber und Auftrag-
nehmer. Dies ist auch fir den Auftraggeber von Vorteil: Bei der Angebots-
kalkulation werden individuelle Risikozuschlége vermieden, wodurch die
Angebote transparenter und vergleichbarer werden. Dartiber hinaus profitiert
der Bauherr bei sinkenden Rohstoffpreisen von entsprechend reduzierten
Abrechnungspreisen.

Fir 6ffentliche Auftraggeber im Anwendungsbereich des Bundesvergabe-
gesetzes sind Festpreise aus diesem Grund nur dann zulassig, wenn dem Ver-
tragspartner nicht ,durch preisbestimmende Kostenanteile, die einer starken
Preisschwankung unterworfen sind, unzumutbare Unsicherheiten entstehen*.
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Dammstoffhersteller Capatect fiillte bereits An-
fang Mdrz seine Lager mit Polystyrol und kiin-
digte Preiserh6hungen an. Auch Austrotherm plant
nach einer Erhéhung Anfang Februar eine wei-
tere fiir Mitte April. ,,Aktuell fahren alle Hersteller
auf Sicht. Niemand kann voraussagen, wie sich die
Preise entwickeln. Die Mirkte sind sehr sensibel,
und die Preise werden von unseren Lieferanten mo-
natlich festgelegt®, erklirt Austrotherm-Geschifts-
fiihrer Klaus Haberfellner. ,Wir arbeiten sehr Jahren
mit einer Vielzahl an zertifizierten Lieferanten gut
zusammen und setzen nicht auf Single Source, um
die Rohstoffverfiibarkeit zu gewihrleisten. Momen-
tan lassen sich keine Prognosen abgeben, wie sich
die Preise weiterentwickeln, so Haberfellner.
Aktuell bekomme man zwar noch ausreichend Roh-
stoffe, aber man miisse sehr genau und strategisch
bestellen.

Ein Problem, das die ohnehin schon prekire
Situation zusdtzliche verschirft, ist die Reaktion der
Kunden. ,Das Bauvolumen ist hoch, hinzu kommt,
dass viele Ausfithrende ihr Bestellvolumen verdop-
pelt oder sogar verdreifacht haben", berichtet der
Austrotherm-Geschiftsfithrer, ,denn alle wollen
sicherstellen, dass sie die Ware noch bekommen. Es
wird teilweise schon fiir den Juli bestellt. Wir stel-
len durch Kontingente auf Basis der Vorjahre sicher,
dass unsere Kunden bestméglich beliefet werden.”
Mehr produzieren kénne man aber nicht, die Teams
arbeiten seit Wochen rund um die Uhr, um die Auf-
trdge abzuwickeln, aber man komme nur schwer
hinterher. Daraus resultieren Lieferzeiten, die sich
teilweise verfinffacht haben. ,Wir kommunizieren
die Situation so transparent wie méglich und sind
im engen Austausch mit unseren Kunden, um best-
moglich zu reégieren", so Haberfellner. ,Der Stress-
faktor ist enorm, und natiirlich sind auch nicht alle
Kunden momentan happy.*

Die Margen schwinden

Diese Herausforderungen bestimmen aktuell den
Alltag aller Baufirmen des Landes, von EPUs bis hin
zur Bauindustrie. ,Wir bekommen tiglich Schreiben,
dass Preise angepasst werden miissen —vor allem die
Situation bei Fassadendimmstoffen trifft uns am
meisten®, erklart Willibald Gruber, Geschiiftsfiihrer
von Lux Bau. ,Uns wurden in dem Segment Preis-
erhéhungen um 15 Prozent angekiindigt, und die
momentanen Lieferzeiten haben sich von zwei Tagen
auf zwdlf Wochen verlingert.” Auch bei Fertigteil-
decken oder Hohlwinden habe man mittlerweile
Lieferzeiten von zwei bis drei Monaten. Auf den
Preiserhdhungen bleibe man derzeit zu einem groflen

Austrotherm

Befiirchten Sie Bauzeitverzéogerungen
aufgrund der Materialengpasse?

NEIN.
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ist derzeit hoch, hinzu
kommt, dass viele
Ausfiihrende ihr
Bestellvolumen ver-
doppelt oder sogar
verdreifacht haben.

KLAUS HABERFELLNER,
AUSTROTHERM
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Teil sitzen, vor allem bei Pauschalauftrigen mit ei-
nem vereinbarten Festpreis seien Preiserhéhungen
nur sehr schwer durchzubringen. Etwas flexibler
ist man auf privater Ebene, wo durch ,faire Gespra-
che auf Augenh&he” oftmals zumindest ein Teil der
Kosten iibertragen werden kann. Dies schmdlert na-
tiirlich die Marge, aber dennoch glaubt man bei Lux
Bau an ein absehbares Ende der Situation. ,Ich gehe
davon aus das sich die Situation in der zweiten Jah-
reshdlfte wieder normalisiert und wir wieder mit nor-
malen Lieferzeiten und stabilen Preisen kalkulieren
kinnen", fasst Gruber die Situation zusammen.

Es wird teuer

Wie akut die Lage in der Branche ist, spiegelt sich in
den Ergebnissen einer aktuellen Leserumfrage der
Osterreichischen Bauzeitung wider. Uber 80 Pro-
zent der Befragten gaben an, dass sie mit steigen-
den Preisen zu kimpfen haben und diese schon an
Auftraggeber sowie Kunden weitergeben miissen. Auf-
grund dieser dynamischen Entwicklungen am Markt
erwarten 81,2 Prozent einen massiven Anstieg der
Baukosten.

Auch die Verfiigbarkeit ist schon jetzt ein wesent-
licher Faktor fiir die Unternehmen. Etwas mehr als
die Hilfte der Befragten gab an, schon jetzt Pro-
bleme zu haben, alle notwendigen Produkte fiir die
eigene Arbeit zu organisieren. Die logische Konse-
quenz daraus sind Bauzeitverzdgerungen, vor allem
bei laufenden Projekten, da Vorlaufzeiten nicht
gegeben sind. Vier Flinftel der Befragten rechnen
deswegen mit Bauzeitverzdgerungen aufgrund von

Materialengpdssen. Gegensteuern ldsst sich diesem

Quelle: Leserumfrage (o} Bauzeitung
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Prozess schwer, da es ein europiisches Phinomen
ist und man auch nicht auf auslindische Produkte
zuriickgreifen kann. Diese sind meist genauso wenig
erhiltlich wie die heimischen. Einzig volle Lager,
sofern man sie schon vor ein paar Wochen befiillen
konnte, bringen ein wenig Sicherheit.

Sorgen: ja - grofle Sorgen: nein

Bei Leyrer + Graf setzt man von jeher auf einen
Mix aus Lagerhaltung und langfristigen Vertrdgen
mit Herstellern, um sich abzusichern — bis zu ei-
nem gewissen Grad sei man in dieser Situation
aber nur Passagier, so CEO Stefan Graf. Momentan
seien Materialengpasse noch kein akutes Thema,
man beobachte die Entwicklung allerdings sehr ge-
nau, betont Graf. Die steigenden Materialkosten
treffen auch den niederdsterreichischen Baukon-
zern mit voller Wucht. ,Der Baupreisindex hat sich
in den letzten Jahrzehnten kontinuierlich, aber re-
lativ stabil nach oben entwickelt. In den vergange-
nen zwei Monaten hat er allerdings einen gewaltigen
Ausreifler nach oben gemacht®, so Graf. Die Schere
zwischen Baukosten und Baupreisen gehe noch wei-

ter auf. Aktuell laufen Ausfithrende Gefahr, grofiteils
auf den Mehrkosten sitzenzubleiben. Das hiange von
der Art der Vertrage ab. ,Bei Festpreisvertrigen, die
es bei einem Grofiteil der Projekte gibt, bleiben wir
auf den gestiegenen Kosten sitzen®, erklirt Graf. ,Bei
flexibler Preisgestaltung richten sich die Preise aber
immer nach den Preisindizes und bilden diese ex-
tremen Preissteigerungen auch nicht in Echtzeit im
vollen Umfang ab. Das heifit, wir kénnen — wenn
iiberhaupt — nur einen Teil der Preissteigerungen
weitergeben.” Das fithrt seiner Einschitzung nach zu
einem erhghten Spannungsfeld zwischen Bauunter-
nehmen und Auftraggebern, wodurch unangenehme
Situationen vorprogrammiert seien.

So herausfordernd die Situation aktuell auch fiir
alle Beteiligten ist, einen langfristigen Trend sieht
Graf in der aktuellen Preisentwicklung aber nicht.
Er ist davon iiberzeugt, dass sich der Markt mittel-
fristig wieder selbst reguliert. ,Im Bau sind die Kun-
den sehr preissensitiv. Dieser potenzielle Riickgang
der Nachfrage fiihrt zu einem ricklaufigen Auftrags-
volumen und setzt die Bauunternehmen allerdings
erst recht wieder unter Druck” =
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) Die aktuelle Preis-
situation fiihrt zu
einem erhdhten
Spannungsfeld
zwischen Bauunter-
nehmen und
Auftraggebern.

Leyrer + Graf

STEFAN GRAF,
LEYRER + GRAF

WELCHER BAUSTOFF
KUHLT IM SOMMER
UND WARMT

IM WINTER? .

NATURLICH BETON

Nur Beton ist aufgrund seiner Masse ein perfekter Energiespeicher. -

Damit ist Beton der beste Baustoff, um Gebdude im Sommer zu kiihlen
und im Winter zu heizen. So werden nicht nur Energiekosten minimiert,
sondern auch massiv CO, gespart. Das macht Beton zum Baustoff fiir unsere

Klimazukunft!

Mehr auf
natiirlich-beton.at
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